Acao de Formacao: "ANECRA

Inteligéncia Artificial: Comercial e Vendas - Modulo i P RNk

FORMACAO A MEDIDA

CONTEUDOS PROGCRAMATICOS

e IA APLICADA A FUNCAO COMERCIAL

O PAPEL DA IA NA FUNGAO COMERCIAL; . N = -
AREAS DE APLICACAO DA IA EM VENDAS; foco na produtividade, preparacao e apoio a decisao.

POTENCIAL E LIMITES DA IA NO CONTEXTO COMERCIAL; ¢ Identificar oportunidades de integragao da IA nos processos comerciais, assegurando uma utilizagcao
BOAS PRATICAS DE UTILIZAGAO DA IA.

OBJECTIVOS

e Aplicar ferramentas de Inteligéncia Artificial a tarefas concretas da area comercial e de vendas, com

responsavel, critica e alinhada com os objetivos do negdcio.

* IA NA COMUNICACAO E RELACAO COMERCIAL METODOLOGIA

A . DESTINATARIOS
COMUNICAGAO ..COMERCIAL COM APOIO DE 1A; Pedagogia Activa com recurso a componente pratica. _
PERSONALIZACAO DA ABORDAGEM COMERCIAL;

ESTRUTURAGCAO DE MENSAGENS E ARGUMENTOS DE VENDA;
EXPERIENCIA E RELAGAO COM O CLIENTE.

No final do curso sera efectuada uma avaliagdo da aprendizagem. e Profissionais do setor que procuram

melhorar os seus conhecimentos e/ou
obter uma formacao certificada.

VALORES socios NAO SOCIOS
80.00€ 95.00€ 4 HORAS

Aos valores apresentados acresce a Taxa de IVA em vigor.
Valores indicados por/Formando

e IA NA ORGANIZACAO COMERCIAL E APOIO A DECISAO
ORGANIZACAO DA INFORMACAO COMERCIAL;
ANALISE E APOIO A DECISAO COMERCIAL;
PRIORIZACAO E ACOMPANHAMENTO DE OPORTUNIDADES;
PRODUTIVIDADE E EFICIENCIA COMERCIAL.

Cantre de Farmaghe Prefissional
pore o Comércio o Afins



FORMAGAO "ANECRA

SAIBA QUE.

A ANECRA é uma entidade Formadora Certificada, com um vasto leque
de ofertas formativas em areas multidisciplinares, que acompanham as

necessidades e as tendéncias de mercado.

FALE CONNOSCO...

+351 21 392 90 30

Telefone

patricia.paz@anecra.pt

email

Av. Gago Coutinho, 100 | 1749-124 Lisboa

morada

WWw.anecra.pt INSCREVA-SE AQUI
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